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证券代码：000997 简称：新大陆 公告编号：2026-032

新大陆数字技术股份有限公司

2026年半年度报告摘要

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确、完整，没有虚假记载、误导性陈述或重

大遗漏。

一、重要提示

本半年度报告摘要来自半年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，

投资者应当到证监会指定媒体仔细阅读半年度报告全文。

1、所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。

2、非标准审计意见提示

□适用 √不适用

3、董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案

□适用 √不适用

4、公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。

5、董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案

□适用 √不适用

二、公司基本情况

1、公司简介

股票简称 新大陆 股票代码 000997

股票上市交易所 深圳证券交易所

变更前的股票简称（如有） 无

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表

姓名 徐芳宁 杨晓东

办公地址
福建省福州市马尾区儒江西路 1

号新大陆科技园
福建省福州市马尾区儒江西路 1

号新大陆科技园

电话 0591-83979997 0591-83979997

电子信箱 newlandzq@newland.com.cn newlandzq@newland.com.cn



新大陆数字技术股份有限公司 2026年半年度报告摘要

2

2、主要会计数据和财务指标

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据

□是 √否

本报告期 上年同期
本报告期比上年同

期增减

营业总收入（元） 5,637,317,379.54 4,019,759,551.83 40.24%
归属于上市公司股东的净利润（元） 689,693,231.15 595,357,319.10 15.85%
归属于上市公司股东的扣除非经常性损
益的净利润（元）

583,528,656.09 598,946,050.70 -2.57%

经营活动产生的现金流量净额（元） -1,058,189,970.72 376,191,178.88 -381.29%
基本每股收益（元/股） 0.6859 0.5897 16.31%
稀释每股收益（元/股） 0.6859 0.5897 16.31%
加权平均净资产收益率 9.07% 8.41% 0.66%

本报告期末 上年度末
本报告期末比上年

度末增减

总资产（元） 15,852,731,488.86 14,600,040,561.68 8.58%
归属于上市公司股东的净资产（元） 7,689,703,918.01 7,266,023,008.97 5.83%

3、公司股东数量及持股情况

单位：股

报告期末普通股股东总数 84,698 报告期末表决权恢复的优先股股东总数（如有） 0

前 10名股东持股情况（不含通过转融通出借股份）

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量

持有有限

售条件的

股份数量

质押、标记或冻结情况

股份状态 数量

新大陆科技集团有限公司
境内非国有

法人
30.49% 308,879,440 0 质押 37,500,000

香港中央结算有限公司 境外法人 1.79% 18,084,762 0 不适用 0

芜湖长城国隆投资管理有限公司－

长城国泰－高端装备并购契约型私

募投资基金

其他 0.98% 9,909,012 0 不适用 0

中国建设银行股份有限公司－华宝

中证金融科技主题交易型开放式指

数证券投资基金

其他 0.87% 8,819,135 0 不适用 0

马明 境内自然人 0.65% 6,593,695 0 不适用 0

南方基金稳健增值混合型养老金产

品－招商银行股份有限公司
其他 0.63% 6,380,691 0 不适用 0

全国社保基金四零一组合 其他 0.62% 6,301,900 0 不适用 0

基本养老保险基金八零八组合 其他 0.56% 5,721,313 0 不适用 0

全国社保基金一一六组合 其他 0.56% 5,696,677 0 不适用 0

全国社保基金一零一组合 其他 0.54% 5,484,367 0 不适用 0
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上述股东关联关系或

一致行动的说明

新大陆科技集团有限公司系本公司控股股东，芜湖长城国隆投资管理有限公司－长城国泰－高端

装备并购契约型私募投资基金（原“长城（天津）股权投资基金管理有限责任公司－长城国泰－

高端装备并购契约型私募投资基金”）系认购公司非公开发行股票的股东，该 2个股东与上述其

他股东无关联关系，且不属于《上市公司股东持股变动信息披露管理办法》规定的一致行动人；

未知其他股东之间是否存在关联关系，也未知其他股东是否属于《上市公司股东持股变动信息披

露管理办法》规定的一致行动人。

参与融资融券业务股

东情况说明（如有）

上述账户中，参与融资融券业务情况说明如下：

马明通过信用证券账户持有公司股票为 6,593,695股，通过普通证券账户持有本公司股票 0股。

a、持股 5%以上股东、前 10名股东及前 10名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况

□适用 √不适用

b、前 10名股东及前 10名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化

□适用 √不适用

4、控股股东或实际控制人变更情况

（1）控股股东报告期内变更

□适用 √不适用

（2）实际控制人报告期内变更

□适用 √不适用

5、公司优先股股东总数及前 10名优先股股东持股情况表

□适用 √不适用

6、在半年度报告批准报出日存续的债券情况

□适用 √不适用

三、重要事项

（一）公司业务概要

新大陆是集智能终端、大数据处理能力、数据场景运营能力为一体的数字化服务商。公司以服务国

家数字中国战略为己任，致力于以科技创新赋能数字经济产业发展。依托多年在细分领域积累的客户资

源及行业经验，公司充分发挥人工智能、边缘计算、大数据等核心技术优势，持续巩固基石产业，积极

培育创新赛道，深化全球化布局。公司业务范围覆盖全球130多个国家和地区，并为“一带一路”沿线国家

持续输出数字化转型的中国方案。面向数字经济发展的广阔前景，公司以数字人民币、可信数字身份为
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核心抓手，不断完善产业布局，全面参与到我国数字产业化和产业数字化的大浪潮中，力争成为数字中

国建设的先锋企业。

公司主营业务分为智能终端集群和行业数字化集群两个板块：智能终端集群主要包括数字支付终端

业务和智能感知识别终端业务，是公司助力“数字中国”建设以及赋能产业数字化的核心载体和数据入口；

行业数字化集群主要包括商户运营及增值服务、电信运营商数字化服务，公司聚焦线下商业、移动通信

等场景，提供基于海量、高频数据应用场景的数字化解决方案。报告期内，公司主营业务无重大变化。

（二）主营业务分析

2026年上半年，国际环境复杂多变，全球经济复苏呈现明显的区域和行业分化，面对外部环境错综

复杂、地缘冲突外溢风险增多的局面，我国经济运行在合理区间，彰显强大发展韧性和活力。今年上半

年我国国内生产总值达69.57万亿元，同比增长4.7%，国内经济呈现总量平稳、结构分化的典型特征，出

口与AI、高端制造等高景气新动能托底增长。

伴随人工智能的快速发展，全球科技竞争格局、产业分工体系和经济发展方式正在重塑，智能经济

正成为各国抢占未来发展主动权的重要领域。根据Gartner最新预测，2026年全球AI总支出将达到2.6万亿

美元，其中AI基础设施约占55%，AI软件、AI服务、端侧AI硬件等合计约占45%。物理AI完成从实验室

走向产业的关键拐点，成为人形机器人、工业自动化、自动驾驶、智能终端等领域的底层核心，端侧硬

件作为物理AI落地实体的必备载体，逐步从数字识别升级为可自主交互物理世界的智能体。

面对全球经济发展的智能化浪潮以及AI对传统商业模式的重构，新大陆聚焦于线下场景的智能化转

型，一方面持续完善覆盖全场景的创新产品组合和全球化布局，依托产品、本地化和供应链全球化等方

面优势，公司于全球各个区域持续扩大市场占有率，市场地位进一步巩固，品牌影响力稳步提升。拉美、

亚太、中东非等区域市场渗透率不断提升，为规模的持续增长奠定基础，欧洲、北美业务快速增长，加

快公司深入支付生态链的创新、本地化能力提升和全球化协同水平；另一方面，公司把握消费结构转型

的大趋势，积极拥抱AI浪潮，深度合作千问、豆包、Deepseek、Claude、GPT等大模型，开展从底层模型

到应用场景的全方位创新实践，以“支付+增值服务”为抓手，为商户打造“鲁班”超级AI智能体，全面赋能

商户经营和数字化转型，助力实体经济高质量发展。在推动支付全产业链的全球化进程中，公司相继获

得美国MSB、香港MSO牌照，对具有新加坡和马来西亚收单资质的Debia公司进行增资及股权认购，在跨

境支付及海外收单业务上迈出重要一步，未来将在全球更广阔的支付服务市场开启新的增长曲线。

2026年上半年，公司实现营业总收入56.37亿元，同比增长40.24%；归属于上市公司股东的净利润

6.90亿元，同比增长15.85%；扣除非经常性损益后的归母净利润为5.84亿元，其中第二季度单季同比增

长13.29%。
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1、智能终端集群

智能终端集群主要包括数字支付终端业务和智能感知识别终端业务。报告期内，集群实现营业总收

入30.85亿元，同比增长62.50%，毛利率30.00%，同比下降4.08%。营收变动主要系公司加速全球市场拓

展，在欧美、拉美等市场销量快速提升，海外业务收入占集群总收入比例近85%。由于AI算力建设需求爆

发式增长，吞噬主要内存和其它相关原材料产能，供需结构变化导致成本大幅上涨，其中，存储芯片涨

价对主要产品毛利的影响超2.5亿元，对毛利率的影响约8个百分点。尽管成本承压、毛利率降低，公司借

助雄厚资金实力和执行力，提升供应链韧性和规模扩展，保持业务和财务健康，持续为全球客户提供高

品质产品和服务。

（1）数字支付终端业务

行业方面，2026年上半年数字支付终端行业整体呈现“总量温和增长、结构升级”的发展格局。随着全

球线下商业数字化持续深化，非现金支付渗透率稳步提升，叠加人工智能、加密货币、数字化服务等新

技术需求的催化，支付终端市场进入智能化替代、软硬件一体服务的结构性升级阶段，集成AI的智能终

端设备开始推向市场，为头部参与者的业务生态延伸和市场扩张带来更多机会。

报告期内，公司持续深化全球化战略，加强北美区域本地化团队建设，扩充欧洲、拉美、亚太等区

域（国家）平台团队，海外各区域形成覆盖销售、技术、服务及各支撑职能的一体化本地运营能力。在

产品及技术能力上，公司完成多项核心技术储备，包括AI支付助手首版应用的研发与交付，具备语音交

互、支付操作及参数配置等核心能力。

业务方面，报告期内公司实现智能POS、智能收银机、标准POS、新型扫码POS、泛智能终端、密码

键盘、自助设备等产品销量合计超450万台，其中公司智能POS出货量突破200万台。在全球支付终端智能

化率提升的趋势下，公司N系列智能POS产品规模进一步放大，S系列智能POS、X系列智能收银机等高性

能、集成化新产品在欧美成功落地，数字支付终端营业收入大幅提升，同比增长超75%。
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分区域看，公司在全球各区域的本地化服务能力和全球协同能力得到头部客户的高度认可，合作不

断深化，为业务带来强劲的增长动能。在欧美地区，公司认证体系与本地服务能力优势推动市场份额持

续提升，上半年在欧美区域整体出货量及收入同比增长达80%；在拉美地区，公司依旧占据主导地位，智

能终端结构性升级，新兴国家市场进一步渗透，销售收入同比增长近120%；在中东非地区，由于地缘政

治等不确定因素影响，上半年出货量略有下降；在亚太地区（含中国大陆），公司区域出货结构更加多

元化，通过持续深化与大型金融机构的合作，同时为多家主流互联网平台提供多款新型支付终端和全系

收单产品，实现市场突破，上半年亚太地区销售收入同比增长超32%。

（2）智能感知识别终端业务

行业方面，依托AI视觉、边缘推理技术的AIDC产品和解决方案迎来快速升级，传统条码、RFID硬件

搭载AI算法后，在智能制造、工业视觉、医药溯源、物流仓储等行业陆续落地，自动识别产业进入端侧

AI模型与视觉传感器深度融合、AI识别方案的国产化替代加速、从单一硬件向解决方案转型的关键周期。

行业竞争正式进入“技术自研+场景深耕+服务能力” 综合比拼阶段，具备垂直行业深度解决方案能力的企

业将持续胜出。

报告期内，公司在巩固原有视觉解码算法市场的同时，加速端侧AI的前瞻性布局。在技术方面，公

司持续推进AI算法库建设，读码技术已完成从传统算法向AI算法的全面升级，上半年公司进一步将分类、

抛光、智能解码等AI算法导入解码产品，从整体上提升了识读性能与稳定性，解码时间波动稳定性提升

10倍，解决了以往工业场景很多高难度条码，如极小码、污损码以及模糊条码无法识读、耗时不稳定的

痛点，截至目前已完成FM、Solider、NVH、NVF等系列的20余款产品导入；在场景方面，AI解码算法的

导入让公司顺利进入AGV自动导引车定位、环保回收、工业极小打点码、发药机等扫码新场景。在端侧

AI芯片上，公司研发了超轻量化AI算法，在移动适应性、解码速度、识读能力等方面进行提升；在AI综

合解决方案上，公司产品能力从传统读码完成扩展到视觉检测、AI OCR、目标识别、测量、计数和分类

等复合视觉应用，推出了LED引线框架缺陷检测、线序检测、晶圆测量等视觉专用设备，可面向智能制

造、商业识别、工业防错、追溯检测等场景提供端侧AI视觉解决方案。

业务方面，公司深挖管理效能、加速端侧AI创新、提升产品市场竞争力。国内市场方面，公司集中

资源布局工业制造、医疗IVD、智能仓储等高附加值领域，在工业领域，公司聚焦3C电子、新能源等核

心赛道，优化客户结构与产品组合，同时推进自研AI算法在多场景识别、远距离读取等维度的持续迭代

优化，围绕多款产品推进AI视觉能力落地；在医疗领域，公司不断优化IVD系列产品线，重点推进头部客

户主流机型的规模化国产替代，已与国内IVD行业前五大客户建立深度合作，稳步扩大市场份额。海外市

场方面，公司将欧美及澳大利亚市场作为重点布局的高价值区域，加速拓展欧洲市场，上半年实现波兰、

土耳其等市场头部客户批量出货；在亚太区域，公司已完成区域市场整合，多元化战略落地见效，产品
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销售结构持续优化。公司持续完善全球供应链建设，构建全球化的渠道销售网络，持续强化本地化服务

与运营管理，为后续业务拓展奠定良好基础。

2、行业数字化集群

行业数字化集群主要包括商户运营及增值服务、电信运营商数字化服务，涉及线下商业、移动通信

等场景，公司积累了应对海量、高频的数据应用场景所需的安全、稳定的数据处理能力，持续加快数字

商业生态的打造，集群实现营业总收入25.49亿元，同比增长20.46%，主要系商户运营服务的交易流水增

加所致。

（1）商户运营及增值服务

行业方面，从需求侧来看，根据中国人民银行数据统计，2026年第一季度全国银行卡消费业务达

908.37亿笔、金额33.12万亿元，同比增长分别为12.32%、3.21%，线下收单交易规模整体保持平稳增长，

小微、高频、小额交易占比持续提升，实体消费场景支付需求构成行业基本盘，跨境支付、外卡受理等

赛道形成新的业务增量空间。从供给侧来看，国内第三方支付行业加速完成由规模扩张向高质量发展的

结构性转型，行业马太效应越发明显。随着行业全面实行“长期牌照、动态监管”的全新管理体系，行业资

源、市场份额进一步向综合实力突出、合规体系完善的头部企业集中，2026年上半年累计5家机构的支付

牌照被央行正式注销，4家机构的支付牌照续展中止审查，中尾部玩家加速退出市场，竞争格局进一步优

化。与此同时，2026年1月，数字人民币2.0计息框架正式落地，为跨境贸易、离岸财资、境外主体持有数

字人民币奠定基础。随着全球贸易市场的重构、现金使用率持续下降以及中国企业加速出海，境外本土

化支付服务的市场空间进一步释放，本地化运营和全球牌照网络成为跨境支付领域核心竞争力。

在数字化与AI浪潮下，头部收单机构充分利用交易过程中积累的海量数据及应用场景能力，将AI

Agent真正赋能于商户数字化转型，推动Token经济与线下数字经营融合。AI Agent大幅降低中小微商户数

字化转型的门槛和成本，将客服、运营、营销、数据分析打包成“数字员工”，提升中小微商户经营的效率

和效果，让其接受AI产品从“可选工具”向“经营工具”转变。头部支付机构作为线下中小微商户数字化转型

的解决方案提供商，将更加深入了解线下中小微商户营销、经营、融资等方面的需求，实现支付业务价

值多元化。

支付服务方面，在国内市场，公司采用银行合作、区域生态伙伴共同拓展市场、互联网企业生态合

作的模式，提升服务触达能力，2026年上半年实现交易服务规模超1.5万亿元，较去年同期增长超46%，

其中扫码交易笔数同比增长超150%，扫码交易金额同比增长超70%。同时，商户结构和质量持续优化，

月流水在50万元以上的商户交易金额同比提升近70%。在跨境支付和海外收单服务方面，公司对具有新加

坡和马来西亚收单资质的Debia公司进行增资及股权认购，是公司继获得美国MSB、香港MSO牌照后的又
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一重要里程碑。截至2026年6月，Debia公司具备商户收单、境内及跨境转账资质，支持35种以上支付方式，

已服务超千家海外商户，覆盖餐饮、零售、教育、医疗美容等多个行业，包括Under Armour、BVLGARI、

GEOX、Holiday Inn Express等大型连锁品牌。未来，公司将在支付技术、终端产品和渠道生态资源上持

续赋能，加速扩大亚太市场商户覆盖。基于以上业务布局与市场拓展成效，公司受到监管机构、国际卡

组织以及行业机构的普遍认可，获得了中国银联“受理市场共建卓越贡献奖”、Visa“卓越合作伙伴贡献奖”、

美国运通“支付场景共创奖”等多项荣誉。

增值服务方面，公司以“星驿付”为支付入口获取商户，以“慧徕店”SaaS深度绑定经营，将AI深度融入

数字商业，打造“支付+增值服务”综合解决方案，持续提升高质量商户粘性，以AI智能体与金融科技增

值变现。2026年上半年公司为超670万活跃商户提供各类经营服务与金融科技服务，实现收入5.25亿元，

其中经营类增值服务收入3.55亿元。

A、生态合作伙伴方面，公司与抖音、支付宝、微信等互联网企业深度合作，慧徕店开放平台目前已

入驻开发者伙伴超460家，覆盖12大行业64个细分场景。公司持续推进“银行联合获客+联合补贴”模式，

上半年合作银行突破340家，实现联合收单交易流水超7,500亿元，同比增长近70%，为商户提供营销及相

关补贴4.8亿元。

B、AI业务方面，公司与阿里云推进深度战略合作，在模型层与应用层均已落地商业模式并实现收益。

在AI模型层，公司与阿里云共建支付专属大模型，深度融合星驿支付自有的海量数据，具备快速理解支

付行业知识、精准解析商户经营及交易行为特征等核心能力，上半年Token日峰值调用量突破350亿次，

进入快速爆发阶段。公司已为多家业内生态合作伙伴提供AI智能体服务，助力其提升合规审查、风险识

别及业务流程自动化水平，形成SaaS订阅、私有化部署、定制化开发三种收费模式。在AI应用层，5月底

公司发布面向商户的“鲁班”智能体产品，已完成数十万商户的推广和接入，后续将逐步扩展至国内百万级

活跃商户，海外版本也将于下半年正式上线。推广期间，商户高频使用经营日报、营收数据分析、员工

管理、任务推送、库存盘点、营销素材自动生成等核心功能，有效覆盖对账核算、经营数据洞察及线下

门店综合管理等经营痛点。未来“鲁班”产品将统一采用“算元”Token包标准化计价体系，通过算元基础套

餐包与增值包实现商业化收费，灵活满足不同规模商户的差异化使用需求；同时将逐步接入主流生活服

务平台，依托内容营销、视频流量扶持及开放平台Skill调用，帮助商户提升流量、降低获客成本，实现线

上线下一体化经营。在AI支付方面，随着海外Agent支付生态加速演进，AI支付在消费端、企业端和机器

间支付（A2A）均有相关协议陆续落地，公司持续探索Agent支付技术，进一步深化与Visa、Master、银

联国际、支付宝等国际卡组织及头部支付机构的合作，积极推进Agent Pay在线上线下多元消费场景的商

业验证。
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图1:按垂直行业划分，公司平台商户结构（截至2026年6月）

图2:按商户规模划分，公司交易流水结构（截至2026年6月）

C、金融科技服务方面，公司与多家头部平台深度联动，上半年累计为超155万活跃商户提供多元化

金融科技服务，服务商户规模较去年同期增长约50%，将分期能力嵌入商户支付和营销链路，帮助商户提

升客单价和转化率，持续强化商户粘性与业务韧性。公司在小微商户和企业的助贷业务上，持续推进风

控数智化体系建设，风控系统建设、数据挖掘能力稳步提升，AI技术有序落地探索，基于存量商户画像

建成六级客户分层模型并应用于消费贷、小微准入场景，精准实现客户风险分级，依托模型实施差异化

经营策略，重点拓展优质客群，有效控制资产质量风险。截至2026年6月末，公司金融资产管理余额为

15.15亿元。

（2）电信运营商数字化服务

行业方面，2026年6月工业和信息化部发布《“人工智能+信息通信”创新发展实施意见（2026—2028

年）》，围绕推动信息通信行业智能化升级、夯实人工智能发展基座等4个方面部署17项具体任务。随着

Token经济模式的兴起，运营商从“流量经营”向“算力/Token经营”战略转型，需对底层系统进行重构，催

生新一轮大规模系统升级需求。公司作为通信行业领先的数字化资产建设服务运营商，致力于为运营商
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等客户提供企业级大数据、云计算、人工智能、算力网络、物联网等平台、产品及服务，以及业务运营、

网络支撑等方面的行业整体解决方案。

在运营商市场领域，公司持续巩固运营商IT核心支撑厂商地位，与运营商集团、省公司及各专业公

司保持长期战略合作关系，并以AI大模型能力为契机，加快数智化能力建设，全力推进公司研发体系、

产品体系的数智化转型。公司拥有大数据基础技术平台、数据中台、数据可视化到数据研发平台的全栈

产品线，是中国移动总部大数据产品的主要供应商。围绕“Agent为核心、数据为驱动、模型能力为底座”

打造AI原生的基础支撑能力，紧跟大模型-智能体-AI应用的趋势，形成全面的产品及服务支撑体系。报告

期内，公司成功中标中国移动总公司和多个省份子公司项目、中国铁塔IT开发能力服务项目，以及云南

移动、北京移动、湖南移动等多个大数据支撑类项目，并入围多个省级移动人工智能平台及模型能力软

件开发、AI员工助手系统软件开发、AI运行管理平台、视觉大模型研究等项目。

在非运营商市场领域，公司基于核心的数智化平台产品，统一纳管调度内外部国产算力，支持大小

模型的一体化标注、训练、推理、评测，支持多智能体应用完整构建，已经覆盖AI+办公、数据、业务、

算力、运维、数字人等六大方面，数百AI场景应用，赋能通讯、政企、电力等多个行业智能化转型。

（三）2026年下半年经营计划

2026年是“十五五”规划开局之年，也是以新质生产力推动高质量发展的关键一年。2026年7月国务院

批复《扩大消费“十五五”规划》，明确扩大内需战略基点；7月商务部等八部门发布《“人工智能+消费”实

施意见》，鼓励AI Agent、数字人、虚拟体验等新型消费场景落地。同时，人民币国际化进程的加速，正

在为中国领先的支付服务商“走出去”参与境外收单和跨境支付提供了政策支持与有利条件。公司将持续聚

焦数字中国发展的主航道，把握线下商业数字化转型发展机遇，力争成为全球领先的数字商业服务商。

在数字化和AI应用方面，公司积极利用人工智能大模型、边缘计算等先进技术，推进AI在硬件端和

场景端的创新与应用。公司将从模型层和应用层紧跟AI技术融合演进趋势，一方面将加速支付大模型的

商业化应用，在标准能力基础上叠加定制化开发，形成订阅收入与项目收入协同发展的盈利模式；另一

方面将通过“鲁班”智能体全方位提升增值服务收益，打通线上线下场景，逐步接入主流互联网生活服务平

台生态，基于已搭建的计费体系，构建覆盖商户拓展、生态合作、服务运营与收益分配的商业模式。在

智能终端方面，公司将持续拓展应用及软件服务业务，深度深耕支付生态领域，借力人工智能技术赋能

细分市场与业务场景，提升软件及服务重构迭代效率。联动客户与生态伙伴协同共创，精准破解客户业

务痛点，构筑差异化竞争优势；在视觉算法及终端研发上通过AI加速提升产品性能、优化用户体验、拓

展业务深度，推进端侧AI产品落地。
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在全球化方面，公司将坚定不移地加速海外市场拓展，推动市场份额、品牌影响力同步提升，通过

本地化建设加快从产品全球化到组织全球化的升级、从终端业务全球化到支付全产业链全球化的布局。

在硬件方面，公司将主动应对AI技术爆发引发的供应链供给趋紧、成本上行等挑战，强化供应链韧性建

设，缓释供给短缺与成本上涨对客户业务的冲击，降低其对公司毛利率及盈利水平造成的负面影响。在

跨境支付和海外收单服务方面，公司将继续依托新加坡本地展业服务商体系，加速推进商户铺设，持续

扩大商户和渠道体系覆盖规模，并逐步将成功经验向其他海外市场复制推广，稳步构建全球化支付服务

网络。

法定代表人：胡鹄

公司名称：新大陆数字技术股份有限公司

日期：2026年 8月 26日
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